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Wir sind weiterhin fur Sie dal

Personliche Finanzberatung per
Telefon, Mail und Video.




Die 3T Konzept AG stellt sich vor

Es waren einmal zwei Abteilungsleiter der
Standard Life Niederlassung in Frankfurt,
die sich bei jeder Gelegenheit intensiv aus-
einandersetzt haben — man kénnte auch
gefetzt haben sagen. Diese beiden haben sich
personlich allerdings sehr gut verstanden
und konnten die fachliche Auseinanderset-
zung der teilweise rivalisierenden Abteilungen
Hotline und Backoffice perfekt vom person-
lichen Verhaltnis trennen: tagsiiber harte
Auseinandersetzung im Fiihrungsmeeting,
abends weinselige Feierlaune mit viel Spal3
auf dem Weinfest in Mainz.

Thomas Sonntag und Thomas Saar haben
auch nach dem Weggang von Standard Life
nie den Kontakt verloren und sich gegenseitig
Uber die beruflichen Schritte immer auf dem
Laufenden gehalten. So kam es zu einer Ver-
anstaltung im Mai 2014 zum Thema Patien-
tenverfligung im Dr. Klein Franchisebiiro in
Wiesbaden, dem Thomas Saar zwischenzeit-
lich als Berater fiir Versicherungen, Geldanla-
ge und Baufinanzierung angehérte. Der Refe-
rent war Rechtsanwalt Thomas Sonntag.

Im Rahmen der Nachbesprechung wurde die
Frage diskutiert, mit wem Thomas Saar dieses
Franchisebiiro ibernehmen kdnnte. Als klar
wurde, dass eine Gesellschaft gegriindet wer-
den muss, in der auch ein Rechtsanwalt ein
Amt libernehmen kann, war die Entscheidung
fir die gemeinsame Ubernahme innerhalb
kurzer Zeit getroffen.

Die weitere Entscheidung, eine Aktiengesell-
schaft zu griinden, hatte gleich mehrere Vor-
teile: Thomas Saar sollte die operative Fiihrung
der Firma tibernehmen und wurde somit zum
Vorstand ernannt. Thomas Sonntag konnte
wegen der Anwaltszulassung nur eine gesell-
schaftsrechtliche Rolle Gibernehmen und wur-
de zum Aufsichtsratsvorsitzenden bestimmt.

Am 01.08.2014 ging es los. Die 3T Konzept
AG, Franchisepartner der Dr. Klein Privat-
kunden AG, war am Start. Zunachst ging es
nur darum, ein Vertriebsbiiro, das im Begriff
war, sich aufzulosen, wieder zusammen zu
bringen, einen Teamgeist u.a. durch gemein-
same Festivitaten zu entwickeln und die be-
stehende Mannschaft erfolgreich zu machen.
Durch regelmaBige Treffen, zunachst alle zwei
Wochen, wurde aufgrund des standigen Aus-
tauschs mehr Gemeinsamkeiten und mehr Er-
folge erzielt.

Was mit diesem Versicherungsteam begann,
wurde zu einer steilen Erfolgsgeschichte in
der Baufinanzierung, denn Anfang 2019 war
die 3T Konzept AG das umsatzstarkste Baufi-
nanzierungsbiiro der groen Region West von
Dr. Klein.

Auf dieser Basis wurde gegeniiber Dr. Klein er-
lautert, dass die Franchisebereiche Wiesbaden
und Mainz unbedingt zusammen gehoren. Die
3T Konzept AG war im Versicherungsbereich
fir Mainz zustandig, im Baufinanzierungsbe-
reich jedoch nicht. Es fanden viele Gesprache

zwischen Dr. Klein und der 3T statt, denn es
gab bereits einen Franchisepartner in Mainz,
jedoch weder ein Biiro, noch weitere Berater —
in der Landeshauptstadt!

Es war sicherlich die gute Entwicklung der
3T in der Versicherung wie auch dem erst
kleinen aber stark wachsenden Baufi-Be-
reich in Wiesbaden, was dann auch Dr. Klein
motiviert hat, einem Wechsel des Franchise-
nehmers zuzustimmen. Der damalige Kolle-
ge wurde als Berater iibernommen, hat sich
Anfang 2017 von Dr. Klein wieder getrennt.

Mit der Ubernahme des Franchisebereiches
Baufinanzierung in Mainz wurde dann die
nachste Stufe der 3T-Rakete geziindet.
Tarkan Atik konnte als Vertriebspartner
gewonnen werden, der die Biiros in Riissels-
heim und spater in Hofheim selbststandig
aufbaute.

Das Biiro in Mainz konnte frisch renoviert
im Februar 2017 bezogen werden und damit
hatte Dr. Klein seit vielen Jahren wieder eine
Prasenz in Mainz.

Mit diesen Standorten in Wiesbaden, Mainz,
Riisselsheim und Hofheim konnte die 3T nun
auch personell weiter wachsen. Aus der einen
Vollzeitkraft hat sich die Gesellschaft auf mitt-
lerweile 10 Baufinanzierungsberater und im-
mer noch 10 Versicherungsberater entwickelt.
Und das Volumen stieg von 4,8 Mio. Finanzie-
rungsvorlumen insgesamt (Baufi, Ratenkredit,
Bausparen) auf {iber 70 Mio. in 2018. Im Jahr
2019 wurden in Mainz und Riisselheim 53,5
Mio. EUR und in Wiesbaden und Hofheim 74,5
Mio EUR finanziert. Somit wurde das Ziel von
100 Mio EUR Finanzierungsvolumen fiir 2019
um mehr als 25% tiberschritten.
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Thomas S’onntéq

Aufsichtsratsvorsitzender

Thomas Saar

Vorstand, Spezialist fiir

Baufinanzierung und Versicherung,
Wiesbaden und Mainz

3T Konzept AG

Kaiser-Friedrich-Ring 82, 65185 Wiesbaden
Telefon: 0611 97450832

Termine: www.drklein.de




Portfolio der 3T Konzept AG

Wir haben nun schon viel (iber die Erfolge der 3T Konzept AG gelesen. Dabei wurde das Thema
Versicherung und insbesondere die Baufinanzierung angesprochen. Was kann die 3T Konzept
AG insgesamt fiir ihre Kunden leisten? Hier wollen wir dazu einen kurzen Uberblick geben:

Baufinanzierung

Die Baufi, wie wir diese Sparte intern nennen, war schon immer das Kerngeschaft von Dr. Klein. Das
Besondere an der Baufi-Sparte von Dr. Klein fiir den Kunden besteht darin, dass wir in kiirzester Zeit
eine zuverlassige Aussage zur Finanzierbarkeit Ihres Vorhabens geben konnen. Dabei bekommen Sie
auch schon einen ersten Hinweis auf die Konditionen und die mogliche Gestaltung der Baufinanzierung.

Méglich macht das unsere Finanzierungsplattform Europace, deren Erfinder Dr. Klein war. Uber diese
Plattform kdnnen wir in Sekundenschnelle alle dort vertretenen Banken — und das sind mehr als 300 —
zu Ihrem Vorhaben abfragen, wenn die wichtigsten Finanzdaten des Kunden eingegeben wurden.

Maoglicherweise finden wir auf diesem Wege bereits den perfekten Finanzierungspartner fir Sie und wir
konnen nach Vervollstandigung der Unterlagen den Antrag einreichen.

Je nach Lage des Falles ist die Besprechung mit einer Bank erforderlich. Auch das libernehmen wir
natiirlich fiir Sie. Wir pflegen personliche Kontakte zu vielen wichtigen Banken der Region, damit wir
auch bei schwierigen Fallen ein passendes Angebot fiir unsere Kunden erstellen kénnen.

Alle Anfragen von uns finden selbstverstandlich keinen Niederschlag in lhrem Schufa-Score.

Wenn Sie selbst mehrere Banken personlich anfragen, ist das anders, ganz unabhangig von dem erheb-
lichen Zeitaufwand fiir Sie.

Das Wichtigste sind natiirlich die guten Konditionen, die wir fiir Sie bei den Banken bekommen. Es
versteht sich von selbst, dass ein so grofRer Vertrieb wie Dr. Klein, der arbeitstaglich mehr als 15 Mio
EUR Finanzierungsvolumen bei deutschen Banken einreicht, auch beste Konditionen von den Bank fiir
seine Kunden erhalt.

Nach der Genehmigung des Finanzierungsantrages durch die Bank begleiten wir Sie selbstverstandlich
bis zur Auszahlung und stehen auch danach noch jederzeit fiir eventuelle Fragen zur Verfiigung. Sie
stehen der Bank nie alleine gegeniiber.

Sehr haufig haben gerade eher jiingere Menschen einen kurzfristigen Bedarf an einer hoheren Geld-
summe, die gerade nicht zur Verfligung steht. Sei es der Wunsch nach einem neuen Auto, Geld fiir eine
aufwendige Hochzeit oder fiir eine weitere Ausbildung. In derartigen Fallen kénnen wir recht
unkompliziert und fiir ebenfalls glinstige Zinssatze schnell einen Ratenkredit zur Verfiigung stellen.

Versicherung

Mit dem Abschluss eines Kreditvertrages andert sich lhre personliche Risikolage erheblich. Sie sind eine
finanzielle Verpflichtung fur die ndchsten 10, 20 oder mehr Jahre eingegangen und das oft in einem er-
heblichen Umfang. Das Leben halt allerdings auch viele Uberraschungen fiir uns bereit, nicht alle sind

dabei erfreulich. Wir kdnnen eventuelle Schicksalsschlage zwar leider nicht verhindern, aber wir konnen
dafiir sorgen, dass die wirtschaftlichen Folgen von Krankheit, Unfall oder Tod gedampft oder sogar ganz
vermieden werden konnen.

Natirlich kiimmern wir uns auch um die Absicherung Ihrer neuen Immobilie, Ihres Bauvorhabens und
alle privaten Versicherungen, die man so braucht.

Aus diesem Grund verlangt schon der Gesetzgeber, dass ein Kunde in der Baufinanzierungsberatung
auf diese geanderte Risikolage hingewiesen wird und idealerweise hierzu auch eine Beratung erhalt.

Bei einer Baufi-Beratung in unserem Hause werden Sie immer auf diese Notwendigkeit hingewiesen

und von einem unserer Versicherungsexperten eingehend beraten. Dabei treten wir natiirlich auch in
dieser Sparte als Makler auf, stehen damit auch hier auf Ihrer Seite und nutzen die Méglichkeiten des
gesamten Versicherungsmarktes, um fiir Sie die passende Losung zu finden.

Geldanlage

Es klingt zunachst liberraschend, dass wir uns auch mit diesem Thema auseinandersetzen. Sie als Kun-
de der Baufi haben sich in der Regel gerade verschuldet, Ihr Eigenkapital in die Finanzierung eingebracht

und jetzt wollen wir mit Ihnen tiber Geldanlage reden? Klar, denn Sie wollen ja wieder Eigenkapital auf-
bauen. Ob fiir die nachste Immobilie, die Tilgung der Restschuld in 20 Jahren oder als Vorsorge fiir die
Rente, denn die gesetzliche Rente wird in keinem Fall ausreichen.

Auch fiir dieses Thema haben wir Experten mit einer entsprechenden Zertifizierung durch die IHK.

Sie denken, es gibt sowieso keine Zinsen und Aktien sind Ihnen zu gefahrlich. Sprechen Sie uns trotz-
dem an. Unsere Experten zeigen Ihnen, wie man gerade in der heutigen Zeit mit den Niedrigzinsen die
Markte fiir sich nutzen, die Risiken sinnvoll managen und damit eine gute Rendite erzeugen kann.
Auch hier sind wir Makler und kdnnen alle Mdglichkeiten der Finanzmarkte nutzen.

Gerade in Zeiten der Niedrigzinsphase wird bei unseren Kunden sehr haufig der Ruf nach einer wert-
haltigen und bestandigen Geldanlage laut. Viele Kunden scheuen die Risiken der Finanzmarkte oder
wollen ihrem Portfolio eine besonders sichere Anlage beimischen. Hier kommt dann die Fragen nach
einer Anlage in Gold oder anderen Edelmetallen auf.
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Gerade der Markt der Edelmetalle verlangt, wie eigentlich alle Bereiche der Finanzmérkte, eine beson-
dere Kenntnis, hohe Vertrauenswiirdigkeit und Anbieter mit einer groBen Produktvielfalt. Daher haben
wir uns fiir die Zusammenarbeit mit einem uns seit langem bekannten Produktpartner entschieden, der
selbst von der Anlage in Edelmetallen beseelt ist und spannende Produktlésungen anbietet.

Immobilie als Kapitalanlage

Wenn wir mit Ihnen Giber die Absicherung eines Kredites, Ihre kiinftige Rente oder eine Geldanlage reden,

darf das Thema Immobilie als Kapitalanlage nicht fehlen.

Bei keiner anderen Geldanlage gibt es einen ,Dritten”, der die Einzahlung fiir Sie bei Ihrer Geldanlage
vornimmt, namlich den Mieter. Die Mieter zahlen einen wesentlichen Anteil der Kreditrate und eventuell
steigen im Laufe der nachsten 20 Jahre auch noch die Immobilienpreise fiir lhre vermietete Immobilie.
Spatestens nach 10 Jahren konnen Sie die Immobilie wieder verkaufen — der Gewinn bleibt steuerfrei
und eine Vorfalligkeitsentschadigung fiir den Kredit fallt in der Regel dann nicht mehr an. Ab diesem
Zeitpunkt ist die Immobilie eine durchaus flexible Geldanlage, die gemaR Ihren finanziellen Bediirfnis-
sen genutzt werden kann.

Dabei sind die Steuervorteile noch gar nicht beriicksichtigt. Die Schwierigkeit bei diesem Thema be-
steht lediglich darin, eine geeignete Immobilie zu finden, die zum einen hochwertig gebaut oder reno-
viert wurde und um die sich der Eigentiimer eigentlich nicht mehr kiimmern muss.

Genau hierfiir haben wir eine Kooperation geschlossen mit einer Projektentwicklungsgesellschaft,
deren Eigentiimer wir bestens kennen. Bei ihm konnen wir uns auf einen hohen Qualitatsanspruch und
ein perfektes rund-um-sorglos-Paket fiir unsere Kunden verlassen.

Gewerbeversicherung

Der 3T Konzept Gewerbe AG haben wir in diesem Heft einen eigenen Artikel gewidmet. Sie darf aller-
dings bei der Beschreibung unseres Dienstleistungsangebotes nicht fehlen, denn mit der Griindung
dieser Gesellschaft wird deutlich, dass unter dem Dach der 3T Konzept AG tatsachlich alle Bediirfnisse
im Bereich der Finanzdienstleistung unserer Kunden erfiillt werden kénnen.

Die 3T Konzept Gewerbe AG

Bereits der Name dieser weiteren Gesellschaft
deutet auf eine enge Beziehung zur 3T Kon-
zept AG hin. Aber aus welchem Grund brau-
chen wir eine weitere Gesellschaft und welche
Bedeutung hat der Hinweis auf ,Gewerbe"?

Das Geschaft privater Kunden im Bereich
Immobilienfinanzierung, Versicherung und
Geldanlage wird von der 3T Konzept AG ge-
meinsam mit Dr. Klein professionell bearbei-
tet. Im Laufe der Zeit haben wir festgestellt,
dass wir immer wieder Anfragen auch aus
dem Bereich der Gewerbeversicherungen be-
kommen. Zunachst lieBen wir uns hier in Ein-
zelfallen von einem echten Spezialisten be-
raten sowie in Kundengesprachen von ihm
unterstiitzen.Relativ schnell wurde jedoch
klar, dass dieses Feld der Versicherungen
sehr interessant ist aber auch ein besonde-
res Know-How verlangt. Daher haben wir ent-
schieden, dass Florian Sonntag sich nicht nur
in Einzelfallen begleiten ldsst, sondern von
unserem Coach eine intensive Einarbeitung
in das Thema Gewerbeversicherung erhalten
soll. Nach ca. zwei Jahren intensiver Einarbei-
tung, Erstellung unzahliger Konzepte fiir ge-
werbliche Sachversicherungen und noch viele
weitere Stunden der Seminare und Lehr-
stunden war uns klar, dass wir fiir dieses
Thema eine eigene Gesellschaft griinden
miissen. Nach reichlichen Uberlegungen, di-
versen Business Planen und noch mehr Mee-
tings war es 2018 im Oktober endlich soweit.
Am 1. Oktober konnten wir die 3T Konzept
Gewerbe AG im Handelsregister eintragen
lassen. Die Kunden der 3T Konzept Gewerbe

AG freuen sich nicht nur dariiber, dass wir |h-
nen als Makler den Preisvergleich am Markt
ermoglichen. Wir erstellen im Vorfeld Risiko-
analysen fiir die Kunden, um die Risiken im
Gewerbe transparent herauszuarbeiten und
gute Losungen hierfiir zu erstellen.

Gemal unserem Anspruch an eine professio-
nelle, serése und kundenorientierte Beratung
sind wir mit dieser Gesellschaft nunin der Lage,
diesem Anspruch auch gerecht zu werden.
Gewerbetreibende, grolRe Vereine aber auch
Vorstande und Geschaftsfiihrer kdnnen nun in
allen Versicherungsfragen beraten werden.
Da unsere Gewerbegesellschaft eng an die
3T Konzept AG angebunden ist, findet natiir-
lich auch eine Uberleitung ins Privatkunden-
geschaft statt. So konnten bereits mehrere
Geschaftsfiihrer, die liber die Gewerbe AG ver-
sichert wurden, glinstige Baufinanzierungen
fuir ihre privaten Vorhaben von uns bekommen.

Florian Sonntag

Vorstand
3T Konzept Gewerbe AG




Dr. Klein
Dr. Klein ist einer der gro8ten Vermittler fiir I
Finanzprodukte in Deutschland und seit e Z o e I I
iber 60 Jahren am Markt erfolgreich. Das |

urspriingliche Kerngeschéaft war die Vermitt-
lung von Finanzierungen im Bereich der kom-
munalen Wohnungswirtschaft. Im Laufe der
Zeit expandierte der Dr. Klein von Liibeck aus,
so dass das heutige Leistungsspektrum auch

Baufinanzierung und andere Finanzprodukte
fiir Firmen- und Privatkunden umfasst. @ 3TKONZEPT AG

Mehr als 650 Kollegen beraten Kunden an tiber
200 Standorten und sind so deutschland-
weit flir Sie da. Damit ist Dr. Klein das groRte
Franchiseunternehmen der Branche. Die Dr.
Klein Spezialisten handeln nach den Prinzipien
Nachhaltigkeit, Ganzheitlichkeit und Verstand-
lichkeit. Im Gegensatz zu einer Bank haben wir
bei Dr. Klein die Mdglichkeit, fiir unsere Kun-
den Angebote von rund 400 Partnerunterneh-
men in den Bereichen Baufinanzierung, Geld-
analge und Versicherung zu vergleichen. Die
Produktbandbreite sowie die lange Zusam-
menarbeit mit diesen Partnern und das ver-
mittelte Volumen verschaffen Dr. Klein einen
Zugang zu besonders giinstigen Konditionen.
Regelmalige Auszeichnungen unterstreichen
die gute Arbeit des Unternehmens.

So ist Dr. Klein regelmaBig ganz vorne in den
Ranking zum Beispiel bei Stiftung Warentest
zu finden und hat des weiteren auch mehrfach
den Fairness Preis flir Beratung und weitere

dr.kleinmainzundwiesbaden

Durchblick im Finanzdschungel

Auszeichnungen erhalten.
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Stiftung Barenherz

Mit dem Erreichen der Mitgliedschaft im Club
der Besten von Dr. Klein wurden wir in die Lage
versetzt, einen nennenswerten Geldbetrag an
eine Einrichtung unserer Wahl zu spenden.

Dabei fiel unsere Wahl auf die Stiftung Baren-
herz in Wiesbaden. Thomas (Saar) hatte von
dieser Stiftung gehort. Wir haben daraufhin
einen Besuchstermin vor Ort vereinbart und
waren von den Emotionen wahrend dieses
Besuchs vollig tibermannt.

Die Stiftung Barenherz ist ein Kinderhospiz,
dass sich um schwer erkrankte Kinder und
deren Familien kimmert. Hier ein Zitat von der
Homepage der Stiftung:

.Barenherz hat uns ein Stick Lebensquali-
tat zuriickgebracht.." ein schones Fazit fiir
die Arbeit im Kinderhospiz Barenherz Wies-
baden. Es ist die Aussage einer betroffenen
Mutter, die genau auf den Punkt bringt, was

ein Kinderhospiz sein mochte: eine Herberge,
die Schutz, Geborgenheit und Sicherheit gibt
fur Familien, deren Kind lebensverkiirzend
und unheilbar erkrankt ist. Hier finden sie Be-
ratung, qualifizierte Pflege, liebevolle Betreu-
ung, Entlastung und Trost, von der Diagnose
bis hin zum Tod des Kindes und dartiber hin-
aus.

Ublicherweise bringen wir Familien in ihre
eigenen vier Wande, damit sie eine Familie
aufbauen konnen. Hier kénnen wir Menschen
helfen, die den schwersten Schicksalsschlag,
den man sich vorstellen kann, verarbeiten
mussen. Wir glauben, dass das ein gutes In-
vestment ist. Fir weitere Informationen und
gerne auch eigene Spenden verweisen wir auf
die Homepage:

ﬂ www.baerenherz.de

Hier machen wir Gbrigens keine Werbung. Wir
werden nur als Sponsoren erwahnt. Da die
Spenden feierlich wahrend der Dr. Klein Club-
Reise Uberreicht werden, haben wir den Baren
mit auf die Reise genommen.

Projekte der 3T Konzept AG

In diesem Sinne haben wir uns sehr friih entschlossen, uns auch sozial zu engagieren, sobald
wir es finanziell darstellen konnen. Aus diesem Gedanken heraus sind die folgen Projekte der 3T
entstanden.

Sportprojekte der 3T Konzept AG
Da wir als Eigentiimer der 3T selbst regelmaRig Sport treiben und uns u.a. fir FuBBball interessie-
ren (T. Sonntag) bzw. vom FufB3ball vollkommen begeistert sind (T. Saar), liegt es nahe, dass wir

uns auch im Bereich des Sport und damit auch gerade fiir die Jugend engagieren.

AuBerdem bietet ein Engagement im Sport, besonders im FuRball und Handball, sehr gute Mar-
ketingmadglichkeiten. Diese Sportarten genielen eine starke Wahrnehmung in den Medien und

bei den Biirgern.

TuS Marienborn

Der TuS Marienborn spielt in der Verbandsliga
Stidwest. Er gehort zu den aufstrebenden Ver-
einen in der Mainzer Fu3ballszene.

Mittlerweile sind 3 Mannschaften im Herren-
bereich aktiv und auch die Jugendabteilung
ist stetig am Wachsen. Der Verein mochte
sich langfristig in der Oberliga platzieren.

Wir haben einen besonders guten Zugang zu
diesem Verein, weil hier der Neffe von Thomas
(So) spielt und im Management aktiv ist. Fre-
derik Schulz sorgt hier fiir eine gute Platzie-
rung unseres Banners und zuverlassige Ver-
teilung unserer WerbemalRnahmen.

AuBerdem veranstalten wir auf seine Initiative
hin seit dem letzten Jahr in der spielfreien Zeit
im Sommer den Dr. Klein Cup.

SV Wehen Wiesbaden

Der SVWW spielt mittlerweile in der 2. Bun-
desliga und méchte sich auch dort langfristig
halten.

Da unser Biro praktisch vor der Haustlir des
Stadions vom SV Wehen Wiesbaden ist und
Thomas Saar mittlerweile wieder in Wiesba-
den lebt, war das Interesse an dem Verein mit
dieser unglaublichen Entwicklung natiirlich
grof.

Seit dieser Saison sind wir Partner des Wies-
badener Vereins und freuen uns auf gute
FuBballspiele gegen Tradionsvereine wie den
Hamburger SV, Niirnberg, Hannover etc. Durch
regelmalige Sponsorentreffen, Teilnahme an
den Spielen, Anzeige im Stadionmagazin so-
wie auf der Anzeigetafel im Stadion kdnnen
wir unsere Marke regional mit der Strahlkraft
eines Zweitligisten weiter etablieren.
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Pressemitteilung
Achtung Baustelle: die fiinf wichtigsten Neubau-Versicherungen

Liibeck, 19. Juni 2018. Wer sich fiir einen Neubau entscheidet, kann die eigenen vier Wande selbst gestalten,
seine Wohnwiinsche umsetzen und sich so ein individuelles Traumhaus errichten. Doch ein Hausbau ist auch
mit Risiken verbunden. Wer sich rechtzeitiy um die notwendigen Versicherungen kiimmert, kann dem
Bauvorhaben sorglos entgegenblicken. Welche Versicherungen das sind und auf welche Hausbauer dagegen
verzichten konnen, erklart Thomas Saar vom Finanzdienstleister Dr. Klein in Wiesbaden.

Bauherrenunfallversicherung: wichtiger Begleiter der Muskelhypothek

Henning Holtermann* ist zufrieden. Er hat die glinstigen Zinsen
genutzt, um sich einen lang gehegten Traum zu erflillen: Das
Eigenheim fiir sich und seine Frau Barbara. In der Nahe von
Wiesbaden baut sich das Paar ein eigenes Haus ganz nach
ihren Vorstellungen. Rund 460.000 Euro nehmen sie fiir den
Bau in die Hand. Da die beiden nicht viel Eigenkapital angespart
hatten, finanzieren sie den GrofRteil der Baukosten Uber einen
Kredit.
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Ganze 60.000 Euro wollen sie allerdings uber Eigenleistungen - die so genannte Muskelhypothek — beisteuern. ,Wer
dazu in der Lage ist, sollte auf jeden Fall die eigene Arbeitskraft in sein Bauvorhaben einbringen®, rat auch der Spezialist
Saar. ,Die Banken erkennen selbst erledigte Arbeiten wie Tapezieren, Fliesen legen oder Streichen bis zu einer
gewissen Grenze als Eigenkapital an. Dadurch verbessern sich die Zinskonditionen.“ Wichtig sei allerdings, sich selbst
und etwaige private Unterstitzung aus dem Bekanntenkreis nicht zu Uberschatzen und alle Bauhelfer richtig
abzusichern. Unfélle sind bei einem solchen Vorhaben schlieBlich nicht ungewdhnlich: Nasse Gertiste, ungesicherte
Bauabschnitte oder herumliegende Kabel fiihren schnell zu Stirzen oder anderen Missgeschicken.

,Bauherren sind verpflichtet, das Bauvorhaben und alle Helfer unverziglich bei der Berufsgenossenschaft der
Bauwirtschaft (BG Bau) anzumelden und entsprechende Versicherungsbeitrdge zu zahlen — dazu z&hlen auch direkte
Verwandte, die bei den Arbeiten zur Hand gehen*, weilk Thomas Saar. Der Bauherr selbst und seine Ehefrau sind
allerdings nicht Gber die BG Bau versichert und benétigen daher eine eigene Absicherung, etwa in Form der privaten
Unfallversicherung.

Vor dem Baubeginn: Haftpflichtversicherung priifen

Bei BaumalRnahmen kann es schnell zu hohen Schaden kommen — zum Beispiel, wenn ein herabfallender Dachziegel
ein parkendes Auto trifft. Fir kleinere Baumafinahmen wie Anbauten oder eine Modernisierung ist die private
Haftpflichtversicherung  oftmals  ausreichend.  Umfangreiche ~ Vorhaben  sichert  dagegen  eine
Bauherrenhaftpflichtversicherung ab, deren Deckungssumme mindestens drei Millionen betragen sollte. ,Herr
Holtermann hatte bereits eine sehr gute private Haftpflichtversicherung inklusive einer unbegrenzten Deckungssumme
fur das Bauherrenrisiko, sodass fiir ihn keine zuséatzliche Bauherrenhaftpflichtversicherung erforderlich war. Auch wenn
das bei einem Kunden einmal nicht méglich ist, bleiben die Kosten einer Bauherrenhaftpflichtversicherung mit rund
einem Tausendstel der Bausumme (iberschaubar. Im Fall von Herrn Holtermann hatte sie einen einmaligen Beitrag von
90 Euro gekostet.”

Selbst bei einem noch unbebauten Grundstiick ist der Eigentlimer zudem dafiir verantwortlich, dass Personen keinen
Schaden nehmen. So muss er beispielsweise im Winter seinen Streu- und Rdumpflichten nachkommen. Wurde das
Grundstlick bereits gekauft, der Baubeginn aber noch nicht festgelegt, dann ist der Abschluss einer
Haftpflichtversicherung fiir unbebaute Grundstlicke (Haus- und Grundbesitzerhaftpflicht) ratsam. Sie springt unter
anderem ein, wenn auf dem eigenen Grund und Boden ein Unfall passiert oder ein von dort aus umfallender Baum das
Nachbarhaus beschadigt.

Vorsicht vor Naturgewalten: die Bauleistungsversicherung

Ein Hausbau dauert normalerweise mehrere Monate, sodass Bauherren sich auf alle Wetter-Eventualitaten einstellen
sollten. Die Bauleistungsversicherung kommt fir alle Schaden am Bauvorhaben auf, die durch &uRere Gewalt
verursacht werden. Dazu zahlen sowohl gewohnliche Witterungsverhéltnisse wie Starkregen, Sturm, Hagel und Frost
als auch auRergewdhnliche Ereignisse wie Erdbeben, Uberschwemmungen und Hochwasser. ,Je nach Tarif sind
dariiber hinaus Schaden durch menschliches Fehlverhalten versichert. Das kdnnen zum einen Folgekosten durch
Konstruktions- und Materialfehler sein, zum anderen boswillige Beschadigungen durch Diebstahl oder Vandalismus.
Nicht von der Police abgedeckt sind allerdings Feuer und Blitzeinschlage®, erklért der Spezialist Saar.

Das Extra fiir Feuer und Blitz: die Feuerrohbauversicherung

Die Feuerrohbauversicherung ist eine wichtige Erganzung der Bauleistungsversicherung und schitzt die Immobilie in
der Bauphase vor Brand, Brandstiftung, Blitzschlag sowie Explosion und Implosion. Nicht nur der Rohbau, sondern
auch die Baustoffe sind damit gegen alle Schaden durch Feuer und Rauch abgesichert. Darliber hinaus kommt die
Versicherung flr Folgekosten etwa durch Léschschaum oder -wasser sowie Aufraumarbeiten auf. ,Herr Holtermann
hat sich anstelle der Feuerrohbauversicherung direkt flir einen sehr umfangreichen Schutz (iber seine
Wohngebaudeversicherung entschieden®, so Thomas Saar. ,Durch diesen ,Paket-Schutz’ waren die Kosten in seinem
Fall geringer, als wenn die Familie alle Versicherungen einzeln abgeschlossen hatte.”

Auch bei Streitigkeiten auf der sicheren Seite: Bauherrenrechtschutzversicherung

Ein Hausbau ist ein umfangreiches Projekt, an dem zahlreiche Unternehmen und Personen beteiligt sind — und bei dem
es um nicht unerhebliche Summen geht. Wahrend dieser Zeit kann es zu Streitigkeiten mit Dienstleistern wie
Architekten oder Handwerkern kommen. Muss dieser Streit vor Gericht ausgetragen werden, schiitzt eine
Bauherrenrechtschutzversicherung vor Mehrkosten fiir Anwalte oder etwaige Prozesskosten.

Die Zusammenfassung aller Versicherungsbetrage zeigt: Fir das gute Gefiihl gegen wirklich alle Eventualitaten
abgesichert zu sein, hat Familie Holtermann gerade einmal 1.233 Euro gezahlt. Das scheint auf den ersten Blick ein
hoher Betrag zu sein. Bedenkt man allerdings die Kosten des Bauvorhabens von 460.000 Euro, dann relativiert sich
dieser Eindruck: Es sind weniger als 0,3 Prozent der Gesamtkosten.

Bauvorhaben Henning und Barbara Holtermann
(Kredithéhe: 400.000 Euro; Bauzeit: 12 Monate)

Versicherung Beitrag
Privathaftpflichtversicherung 59 Euro jahrlich
(inkl. Bauherrenhaftpflicht)
Bauleistungsversicherung 388 Euro einmalig
Bauherrenunfallversicherung 85 Euro fiir zwei Bauhelfer
Bauherrenrechtschutzversicherung 400 Euro jahrlich fir 5 Jahre
Wohngebaudeversicherung 301 Euro jahrlich
(inkl. Feuerrohbau und Elementarschaden)
Gesamt 1.233 Euro
Vorstand: Michael Neumann (Vors.), Aufsichtsrat: Stephan Gawarecki (Vors.), HRB 4731 Amtsgericht Libeck

Reinhard Straub, Kingyi Yu Ronald Slabke (stv. Vors.), Hans Peter Trampe USt-IdNr.: DE207938067
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Tipps zur
Neubau-
Finanzierung

Thomas Saar (Bild) ist unser
Spezialist fiir Baufinanzierung
bei Dr. Klein in Wiesbaden.
Den Lesern von , Unser Haus"
verrat er die wichtigsten Tipps
fiir die Finanzierung eines Neubaus: ,\Wenn das passende
Grundstick gefunden ist, stellt sich Bauherren zunachst eine
grundlegende Frage: Welcher Hausertyp soll es sein? Ob
Holz- oder Massivbauweise, Fertighaus oder Architekten-
haus - die Wahl der Hausvariarite hat groBe Auswirkungen
auf die Baukosten sowie die Dauer des Bauverhabens und
damit auch auf die Finanzierung,

Grundsdtzlich ist es daher wichtig, dass Bauhemen ihr
Vorhaben im Voraus gut planen und sich einen Oberblick
iiber die anfallenden Kosten verschaffen. Dazu z&hlen neben
dem Grundstickskauf, Baukosten fir Roh-, Innenausbau
und AuBenanlagen auch die Baunebenkosten, die bis zu
15 Prozent der Finanzierungssumme betragen kénnen.
Weitere Kosten entstehen durch die Grunderwerbsteuer,
Makler- und Motargebihren sowe Versicherungsbeitrige,
Damit wiren wir auch beim ridchsten wichtigen Thema: Eine
Baustelle ist ein Ort, an dem haufig Unfalle passieren. Die
richtige Absicherung ist daher ein zentraler Bestandteil jedes
Bauvarhabens. Zudem lauft die Finanzierung eines Neubaus
anders ab als ein Hauskaul. Be: Letzterem wird der Kaufpreis
auf einen Schlag gezahlt und die Bank stellt das Darlehen
komplett zur Verfigung, Beim Bau nehmen die Bauherren das
Darlehen nach und nach fir die verschiedenan Abschnitte in
Anspruch. Angehende Bauherren sollten darauf achien, einen
Ansprechpartner fr ihre Baufinanzierung zu wahlen, der
auch nach Abschluss des Darlehensvertrages fiir sie da ist.”

Mehr Infos und Beratung unter www . drkisin.de

DR. KLEIN

Dia Partner for thre Finanzen.
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Lebemsmittelpunkie - damit sie

an und Baow-how aus
auch lange lehenywernt bleiben

Was kommt zuerst:
Hauskauf oder
Finanzierung?

sehat ! mit Ecfalipung, natbifichen

Wahptraume, Finger

Thomas Saar ist Spezialist for Baufinan-
zierung und Ratenkredit bei Dr. Klein in
Wiesbaden. Er berdt Kunden zu threr
individuellen Baufinanzierung und er-
kldrt Begriffe und Ablaufe rund um den
Immobilienkauf oder den Hausbau, Den
Lesernwvon |, Unser Haus™ erkldrt er, was
beim Timing zu beachten ist: Auf dem
Weg ins eigene Haus tauchen Fragen
auf, mit denen man sich vorher noch
mie befassen musste. Zum Beispiel zum
Vorgehen: Salite ich erst die Finanzierung @h
unter Dach und Fach bringen oder erst den Kaufvertrag ot
unterschreiben? im Groben funktioniert der immobilienkauf

5o Machdem der finanzielle Rahmen ermittelt und das pas-

sende Objekt gefunden ist, geht s in die Preisverhandiung

mit dem Verkaufer

Danach sollte die Finanzierung auf die Beine gestelit werden -

direkt mit einer Bank oder mit einem Finanzierungsvermittier,

der verschiedene Konditionen miteinander vergleicht und

die passende Losung vorschldgt. Jetzt gibt es swei Mog-

lichkeiten: Entweder wird erst der Kaufvertrag beim Motar

besiegelt und dann das Darlehen beantragt. In diesem Fall

ist wichtig, dass die Bank vorher eine verbindliche Finanzie-

rungszusage gegeben hat. Eine andere Maghchkeit ist, die
Baufinanzierung vor dem Kaufvertrag abzuschlieBen. Dann

sollte der Motartermin innerhalb der nachsten swel Wochen

stattfinden. Denn so lange betragt die Widerrufsfrist, innerhalb

derer man noch vom Darlehensvertrag zurdcktreten kann. ™

Mehr Infos und Beratung unter www.drklein. de

DR, KLEIN

Dig Partner fir thre Finanzen

Unser Haug.
Unserlchen. 7
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www.lingerhuthaus.de
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Fingerhit Haus el nicht nur
Wohnteatime. Hrigerhut Havs er-
schaflt mit efahrang, natitichen
materialien und Know-low aus
‘gant individuelan Wikncehen naue
Lehensinittelpunkle - danit sle
aueh lange lebenswient blaiben,

Unrer Hauy,

www.finge
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Darlehen Zinskosten

sparen

Thomas Saar ist Spezialist fir Bau-
finanzierung und Ratenkredit bei
Cr. Klein in Wiesbaden. Er berat
Kunden zu ihrer individuellen Bau-
finanzierung und erklart Begriffe
und Ablaufe rund um den Im-
mobilienkauf oder den Hausbau.
Den Lesern von Unser Haus™
erldutert er, wie man mit der
cleveren Kombination von zwei
Darlehen Zinskosten sparen kann;
LAnstatt nur ein einzelnes Darlehen aufzunehmen, 1455t sich
eine Baufinanzierung auch auf zwei {oder noch mehr} Kredite
aufteilen, Das kann sich dann lahnen, wenn der Kreditnehmer
unterschiediiche Laufzeiten fir die beiden Dariehen verginbart.
Denn: Der Kredit mit der kirzeren Laufzeit geht mit einem
niedrigeren Zinssatz einhier, Sinnvoll ist das allerdings nur, wenn
die Restschuld des nweiten Kredits nach Ende der geringeren
Laufzeit vollstandig getilgt werden kann. Das ist beispielsweise
dann der Fall, wenn eine Erbschaft zu erwarten ist oder ein
Sparvertrag bzw. eine Versicherung ausgezahlt wird,

Eine weitere sinnvolle Kombination ist, gin Annuitatendarlehen
mit einem Bausparsofortdarlehen zu verknipfen. Wie bei
einern Bausparvertrag zahlen Kreditnehmer dann zundchst
40 bis 50 Prozent der Bausparsumime gin. Erst nachdem sie
die Mindestsparsumme eingezahlt haben, beginnen sie mit
der Tilgung des Bausparsofortdarlehens. Der Vorteil: Mit dem
Bausparen sichern sich Kreditnehmer die Zinsen von heute fr
die gesamite Laufzeit.”

Mahe Infos und Beratung unter www, drikein_de

DR.KLEIN  {@)

Die Partnar f0r thre Finanzen.

Bmrramon gottymogy

Bauenist 4
SO easy...

...zumindest
mit Danwood.

Maw kaww wivklclh ewtspawut beim
Bauew zuschauven und davu dew

Selulissel weltuew und ewzielew.

Farnilie Soares-Meneses sus Epfendorf

Hundert schéne Hauser finden Sie auf

www.danwood.de
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Sparen bei der
Baufinanzierung

Thomas Saar ist Spezialist fir Baufinanzierung
bei Dr. Klein in Wiesbaden. Den Lesern von
oUnser Haus®™ verrdt er, wie sie bel der Finan-
zierung des Eigenheims Geld sparen kénnen:
«Das Thema ist auf den ersten Blick ziemlich
komplex, es gibt verschiedene Stellschrauben
bei der Baufinanzierung, die sich individuell
anpassen lassen. Wichtig ist, dass das Darlehen
zu der Lebenssituation und den zukdnftigen
Planen der Hausbauer oder Immobilienkaufer
passt. Dazu gehdrt auch, dass zum Beispiel ge-
wiinschter Familienzuwachs und Elternzeiten
bericksichtigt werden. Und natirlich sollten
die Gesamtkosten fir den Kredit maglichst
niedrig sein.

Was bei allen anderen Anschaffungen
gang und gabe ist, gilt erst recht bei Baufinan-
zierungen; Angebote zu vergleichen zahlt sich
immer aus. Das heiBt konkret: Nicht immer
macht die Hausbank den besten Vorschlag, weil
sie im Zweifelsfall lediglich eine eingeschrankte
Auswahl an Produkten hat. Wer nicht auf ei-
gene Faust verschiedene Anbieter vergieichen
michte, wendet sich an ungebundene Ver
mittler. Renommierte Unternehmen kénnen
Finanzierungsidsungen von mehreren Hundert
Bankpartnern lagesaktuell vergleichen, Die Be-
rater kennen nicht nur zusdtzliche Spartipps
und Fordermoglichkeiten, sondern sie wissen
auch, ob 2um Beispiel aktuelle Sonderaktionen
von einzelnen Banken infrage kommen.”
Mehr Infos und Beratung unter
wwiwdrkiegin.de

DR. KLEIN

Dle Partner fir thre Finanzen.

Nachhaltige Fenster
& Tiiren @

Moderne Holz- und Holz-Alufenster gibt esin vielfdl- u
tigen Formen und Farben, Das Holz sorgt auch dafir, PEFC
dass die Warme am Fensterrahmen nicht verloren
geht. Meue Oberflachenverfahren machen die Fenster wider-
standsfahig und pflegeleicht. Gleichas gilt fiir moderne CPL-Innen-
tlren {Continous Pressure Laminate) mit einer Melaminharz-Be-
schichtung oder Tlren mit einer natirlichen Holz-Oberfldche.
Die Stabilitdt hangt hier vor allem ven der Art der TOrflllung ab.
S0 sind Thren mit einer Rohrenspaneinlage oder Vollspanplatte
deutlich robuster als Tlren mil einer Hohlraumfllung. AuBesdem
bieten sie einen besseren Schallschutz, Neben der Qualitat sollte
beim Kauf auch auf die Herkunft des Holzes geachtet werden.
Tragen Tiren und Fenster das PEFC-Zeichen, stammen die verwen-
deten Halzer aus garantiert nachhaltig bewirtschafteten Waldern.
Weitere Infos gibt's hier:
PEFC-Einkaufsratgeber www pefc.dafeinkaufsratgeber
{(Fenster/Unternehmen)

Unterdeckbahnen im Hageltest

Schwere Unwetter mit starkem Hagelschiag zerstren immer
wieder Tausende Dacher. Mit dem nachfolgenden Starkregen
drang Wasser in die Hauser und schidigte Decken, Wande und
Boden. Bauder, der Spezialist fir sichere Dacher, sieht die Antwort
in einerm robusten Dachsystern und lieB seine Unterdeckbahnen
BauderTOF und BauderPIR Warmedammelemente am Stddeut-
schen Kunststoffzentrum (SKZ) simuliertem
Hagelschlag ungeschitzt aussetzen.

Das Ergebmis war bestens: Der Hoch-
leistungsdammstoff spart nicht nur wviel
Energie, sondern schitzt auch, wie die
Unterdeckbahn, das Haus vor Hagel und
Nésseschaden. Selbst direktem Beschuss
mit eher unwahrscheinlichen 200 km/h
hielten die Bahnen und Warmedammele-
mente stand, Bei den Testreihen im SKZ
wurde BauderPIVBauderTOP abweichend
von der realen Hagelbelastung mit einer
definierten Kunststoffsugel und ohne Be-
dachung direkt hartester Belastung ausgesetzi. Selbst wenn die
Bedachung villig zerstirt st, schitzen BauderTOF/BauderPIR
noch sicker gegen Hagel und Feuchtigkeit.

Paul Bauder GmbH & Co. KG, Korntaler LandstraBe 63,

70499 Stuttgart, Tel.. 07 11/88 07-0, www bauder.de
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Platzsparendes Feuer

Wer sich fir ein sichtbares Feuer im Wehnraum
entscheidet, wiinscht sich Wohnkomfort, Feuerge-
nuss, Gemdtlichkeit, Behaglichkeit und Unabhan-
gigkeit. Kostengtinstig, duBerst platzsparend und
viele individuelle Einbaumdglchkeiten, das sind die
wichtigsten Eigenschaften der Kingfire® Karninofen-
modelle von Schiedel fir den modernen und auch
kellerlosen Meubau. Das schachtintegrierte Ofensys-
tern mit Schornstein und Ofen in einer Einheit wird
bereits in der Rohbauphase mit dem Kran tix und
fertig eingehoben und ist sofort betriebsbereit. Mit

Finanzen friih planen

Das Eigenheim zu finanzieren war nie so ginstig wie
derzeit, die Bauzinsen sind extrem ginstig. Der Bau eines
eigenen Hauses bleibt dennoch komplex — und er kann
schnell teurer werden als gedacht. Thomas Saar (Bild) ist
Spezialist fir Baufinanzierung und Ratenkredit bei Dr,
Klein in Wiesbaden. Er erkldrt den Lesern von , Unser
Haus", was insbesondere beim Neubau zu beachten
ist und wie sich Geld sparen lasst: , Zundchst ein-
mal ist wichtig, die Finanzierung von Anfang an
mitzuplanen, Bestenfalls entwickelt sie sich sozusagen gemeinsam mit

dem Bauvorhaben. Die Finanzierungsberater sollten die Lisung immer
wieder anpassen und priifen, ob der aktuelle Stand der Hausplanung im
Kostenrahmen bleibt. 5o vermeiden die Bauherren, dass sich erst ganz
zurm Schiuss heraussteilt, dass die Wiinsche nicht realisierbar sind - und
alles noch einmal von vorne geplant werden muss. Wer sparen will, sollte
auf die bereitsteliungszinsfreie Zeit achten. Das ist die Zeit, fir die die Bank
den Kredit bereithdlt, ohne daflr Zinsen zu berechnen, Anders als beim Kauf
eines Hauses wird das Darlehen beim Meubau namlich erst Schritt for Schritt —

nur 2,66 Meter Schornsteinhihe sind die Kingfire®
Kaminginsdtze auch ideal fir Bungalows geeignet.
Fiir die beiden Modelle Lineare 5 und die abgerun-
dete Variante Rondo S hat der Hersteller zahlreiche
Design-Awards gewonnen. Der dreiseitig einsehbare
Kingfire® Grande S eignet sich besonders gut als ds-
thetischer Raumtedler. Darniber hinaus gibt es noch die
klassische Ausfiihrung Classico S (Bild) und der Agua
5 mit einem Wassenwirmetauscher zur zusatzlichen
Unterstitzung des Hezsystems,

Mehr Kingfira®-Infos unter www. schiedal.da

pro Bauabschnitt — bendtigt und ausgezahit. Viele Banken gewdhren ein Jahr
bereitstellungszinsfreie Zeit, andere sogar bis 2u zyvei Jahee, Slatt sich aber alleine
hierauf zu konzentrieren, solite das Gesamtpaket der Finanzierung stimmen.”

Mehr infos und Beratung unter www.drklein.da
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Baum nachhaltig selbst bauen

Wer der Umwelt und unseren Waldern etwas Gutes tun machte,
kauft einen Weihnachtsbaum aus PEFC-zertifizierter Weihnachts-
baumkultur - oder baut sich seinen Baum mit HSlzern aus nach-
haltig hewirtschafteten Waldern selbst. Doppelt nachhaltig wird
gin solcher Baum durch seine alljahriiche Wiederverwendbarkeit.
Lnser Modell wirkt durch die unterschiedlich breiten Bretter unten
schiin dicht und oben filigran. Es werden Holzlatten gleicher Hihe
in unterschiedlichen Breiten bendtigt, Die Holzmenge ergibt sich
aus der gewlnschten Hohe und dem unteren Durchmesser des
Baumes. Unser Foto zeigt einen etwa owei Meter hohen Baum
mit ginem unteren Durchmesser von einem Meter

Verbaut wurden insgesamt rund 40 Meter Holz in verschie-
denen Breten (10 cm; ¥ cm; 4.4 ¢cm; 3,8 cm) und einer Brett-
hahe von 2.4 cm. Wichtig ist, auf die Herkunft des Holzes zu
achten. Das PEFC-Siegel gibt die Sicherheit, dass das Holz
aus garantiert nachhallig bewirtschafteten Waldern
stammt.

Ausfithrlicha Bauanlzdtung
auf www.pafc.de,
« Tipps 10 Verbrauchar™

Baufinanzierung trotz
Ratenkredit?

Thomas Saar ist Spezialist fir Baufinanzierung
und Ratenkredit bei Dr. Klein in Wiesbaden,
Zu ihm kommen oft Kunden, die bereits ein
Darlehen aufgenommen haben und die wissen
wollen, ob sie trotzdem noch eine Baufinanzie-
rung erhalten. Den Lesern von ,Unser Haus™
erkldrt er, wie das klappt: . Die Niedrigzinsphase
haben viele daflr genutzt, sich Wiinsche mit ei-
nem Ratenkredit dirskt zu erflillen. Wenn jetzt
zusatzlich auch ein Darlehen fir eine Immobilie
aufgenommen werden soll, fehlt natirlich das
Geld, mit dem dieser Kredit abbezahlt wird,

Deshalb gilt es zunachst, die monatliche
Belastung zu reduzieren und die bestehen-
den Darlehen zu Gberprifen. Denn mil einer
Umschuldung sind fast immer ganstigere
konditionen zu bekommen - gerade, wenn
man verschiedene Angebote vergleicht ader
vergleichen lasst. Mehrere bestehende Ver-
pflichtungen lassen sich zu einem Kredit zu-
sammenlegen. So reduziert sich die monatliche
Belastung und der Baufinanzierung steht oft
nichts mehr im Weg. Allerdings gibt es hier
keine pauschalen Lésungen, jeder Fall ist an-
ders. Und eine gute Beratung ist in diesem Fall
Pflicht. Ziel sollte immer sein, eine langfristig so-
lide Finanzierung zu finden, deren monatliche
Rate auf Dauver ohne grofie Einschrankungen
traghar ist.”

Mehr Infos und Baratung wrer www. dekioin de

DR KLEIN

Die Partner fir (hre Finanzen,

15




